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RESUMEN 

El sector de la metalmecánica es importante para el crecimiento productivo de un 

país y su constante interacción con las diferentes actividades de la producción, 

promueven el desarrollo laboral y económico de la nación. Entre las limitantes del 

sector se establece la oferta de productos con mayor valor agregado y el crecimiento 

de las importaciones de insumos. No obstante, el desconocimiento de los procesos 

de importación por parte de las empresas del sector metalmecánica de la provincia 

de Cotopaxi ha ocasionado inconformidad por la variación en el costo final del 

producto en los gerentes de las empresas. Es así que, el objetivo del estudio 

consiste en analizar la implicación financiera de las importaciones en el costo final 

del producto de las empresas del sector metalmecánica de la provincia de Cotopaxi 

para el periodo 2021, mediante el análisis financiero a los balances de las 2 

empresas del sector metalmecánico Por ello, se aplicó una investigación cuantitativa 

de alcance correlacional a las empresas Dipac y Novacero a través de un análisis 

financiero con incidencia en las variables importaciones y costo final del producto. 

Los resultados obtenidos demostraron una alta relación entre el indicador periodo 

medio de pago y las importaciones, y la rotación de productos con el costo final del 

producto. De tal manera se concluyó que, los indicadores evaluados para el sector 
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metalmecánico de Cotopaxi son favorables en el año 2021 y que las importaciones 

sí influyen en el costo final del producto.  

Palabras clave: sector metalmecánico; importación; costo final; análisis financiero; 

ventas. 

Financial implication of imports in the final cost of the 

product: case of sales chains - metalworking sector 

Cotopaxi Ecuador period 2021 

ABSTRACT 

The metalworking sector is important for the growth of a country and its constant 

productive interaction with the different production activities promotes the labor and 

economic development of the nation. Among the limitations of the sector is the 

supply of products with higher added value and the growth of imports of inputs. 

However, the lack of knowledge of the import processes by companies in the 

metalworking sector in the province of Cotopaxi has caused disagreement due to 

the variation in the final cost of the product in the managers of the companies. Thus, 

the objective of the study is to analyze the financial implication of imports in the final 

cost of the product of the companies in the metalworking sector of the province of 

Cotopaxi for the period 2021, through the financial analysis of the balance sheets of 

the 2 companies. of the metal-mechanic sector For this reason, a quantitative 

investigation of correlational scope was applied to the Dipac and Novacero 

companies through a financial analysis with an incidence on the variables imports 

and final cost of the product. The results showed a high relationship between the 

average payment period indicator and imports, and the rotation of products with the 

final cost of the product. In this way, it was concluded that the evaluation indicators 

for the metalworking sector of Cotopaxi are favorable in the year 2021 and that 

imports do influence the final cost of the product. 

Keywords: metalworking sector; import; final cost; financial analysis; sales. 
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Introducción 

En el entorno mundial, 1320 empresas dedicadas a la actividad de 

metalmecánica indicaron entre los meses de enero a julio del año 2021 un 

incremento en las exportaciones del 19.6% lo que representa $301 millones de 

dólares a comparación del año anterior, donde su principal producto fue la 

maquinaria de sondeo y perforación, lo que genero $17 millones de dólares, seguido 

por los electrodos recubiertos que generaron $6.8 millones de dólares. Este 

dinamismo se destacó en Asia en un 68% y China fue el destino principal con el 

hierro lo que produjo $1,315.2 millones de dólares. Además, es una industria que 

generó 17,366 empleos, donde 8,552 son empleos directos, 578 son indirectos y 

8,236 son inducidos (CBMETALBLOG, 2021). 

En América Latina, la industria metalmecánica en el año 2015 representó el 

16% del PIB industrial regional y genera empleo a aproximadamente 4.1 millones 

de personas de manera directa e indirectamente a 19.7 millones de personas. En 

cuanto a al país con mayores exportaciones sobresalió México con el 57%, seguido 

de Brasil 27% y Argentina 17% (Alcántara, 2015). En el año 2021, México sigue 

sobresaliendo en la lista de exportadores, no obstante, Chile presentó un 

crecimiento del 7.7% en el sector metalmecánico a comparación del año anterior 

que tuvo una caída del -3.9%, asimismo el subsector del hierro tuvo un crecimiento 

del 17% y en productos elaborados con metal fue del 7% ( Biobiochile.Cl, 2021).  

El escenario de Ecuador en el año 2020 mostró que las importaciones 

disminuyeron un 21,99% respecto al año 2019. Las compras al exterior 

representaron el 18,18% de su Producto Interno Bruto (PIB), por lo que se encuentra 

en el puesto 37 de 192 países importadores (Datosmacro, 2020). Dentro de los 5 

principales productos no petroleros importados, las medicinas ocuparon el primer 

lugar con un incremento de 2%, seguido de teléfonos y celulares (3%), luego otras 
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manufacturas de metal (-30%), le sigue maquinarias industriales y sus partes (-28%) 

y residuos del aceite y soya (5%) (Ontaneda Berrú, 2020). 

Las importaciones en cuanto a las adquisiciones de bienes, servicios y 

materias primas para la producción aumentan una utilidad para los consumidores 

(Gómez & Ramírez, 2017). Esto ha permitido extender las posibilidades de 

fabricación en las empresas. La calidad requerida del producto se considera un 

factor determinante en las importaciones, en muchas ocasiones la calidad está por 

encima o en el mismo nivel de importancia que el precio internacional del producto. 

Por lo tanto, el precio del producto es uno de los principales impulsadores de las 

importaciones (Tejeda, Blanco, & Guerra, 2019).  

Las empresas en Ecuador importan más materias primas para abastecerse 

ante el alza de los precios en el mundo y para hacer frente a la crisis logística del 

sector naviero. Las importaciones sumaron USD 17.112 millones entre enero y 

septiembre del 2021. Esas cifras equivalen a una recuperación de 39,7% frente a 

los primeros 9 meses del 2020 y a un crecimiento de 5% en comparación con el 

mismo período de 2019, es decir, niveles pre-pandemia (Banco Central del Ecuador, 

2021). Los precios de las materias primas se han elevado por el incremento del 

precio del petróleo y de los fletes marítimos (Coba, PRIMICIAS, 2021), por lo que 

esta subida de precios acabará reflejándose también en el costo final del producto 

en las tiendas.  

El desconocimiento de los procesos de importación por parte de las 

empresas del sector metalmecánica de la provincia de Cotopaxi ha ocasionado 

inconformidad por la variación en el costo final del producto en los gerentes de las 

empresas (CEPAL, 2020 ). El detonante que ocasionó dicha causa fue la impericia 

de los procedimientos legales y tributarios de importación que ha provocado el 

desabastecimiento de materias primas en el sector. El desafío que afronta el sector 
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metalmecánico es evitar la pérdida de su mercado al mantener una producción 

constante (EkosNegocios, 2018).  

Ante la problemática definida en la provincia de Cotopaxi, el objetivo del 

presente estudio es analizar la implicación financiera de las importaciones en el 

costo final del producto de las empresas del sector metalmecánica de la provincia 

de Cotopaxi para el periodo 2021, mediante el análisis financiero a los balances de 

las 2 empresas del sector metalmecánico para definir la implicación financiera de 

las importaciones en el costo final del producto con la finalidad de mejorar la gestión 

del negocio y la correcta toma de decisiones. 

El presente estudio está estructurado de la siguiente forma: la introducción 

abarca la contextualización del sector metalmecánico bajo diferentes escenarios 

mundial, regional y nacional y su importancia en la industria. El desarrollo 

comprende una extracción teórica de las variables de estudio definidas en el campo 

financiero. La metodología se identificó como cuantitativa de alcance correlacional 

– causal que aplico mediante un análisis a los estadios financieros de las empresas 

que comprende la muestra. Los resultados fueron expuestos en función al análisis 

previamente mencionado bajo el criterio del autor y las conclusiones se plasmaron 

en relación al objetivo investigativo y los resultados alcanzados. 

Administración de Costos 

La información de la administración de costos incluye la información 

financiera y no financiera a corto y largo plazo que los dirigentes necesitan para 

llevar a las empresas al éxito, añadiendo valor porque ayuda a la empresa a ser 

más competitiva. Además, en la práctica contable los contadores recopilan y utilizan 

información sobre la administración de costos (Blocher, Stout, Cokins, & Chen, 

2008). La contabilidad de costos también genera información para uso interno y 

externo de una organización, e interviene en la determinación del costo de 

manufacturar algún producto, prestar un servicio o desarrollar alguna actividad. De 
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esta forma, la gerencia obtiene la información necesaria de la contabilidad de costos 

para la toma de decisiones (Sinisterra, 2011). 

Al igual que lo expuesto anteriormente, el proceso de toma de decisiones 

tiene como objetivo aprovechar al máximo los recursos disponibles en la 

organización. Para ello, es importante contar con suficiente información económica 

y canales de comunicación adecuados para generar beneficios, es decir, crear valor 

que compense los costos incurridos en el proceso (Ferro, 2017). No obstante, 

permite la creación de un mejor valor para el cliente en base a un costo menor o 

igual al que ofrecen los competidores o crear un valor equivalente a un costo más 

bajo respecto del que ofrece la competencia (Hansen & Mowen, 2007). 

Teoría general de costos 

La teoría general de costos se basa en la construcción de esquemas de 

análisis que interpretan y explican la realidad de los fenómenos productivos (Fayol, 

2005). Vincula los factores a las metas identificando relaciones funcionales entre las 

diversas acciones que componen el proceso productivo considerado y su 

valorización (Jauregui, 2018). Además, se pude manifestar que los componentes 

del costo están determinados por categorías que permiten representar la inversión 

que realiza la empresa en la producción de sus mercancías, es decir, bienes o 

servicios, las cuales, una vez terminados, van a venderse en el giro normal del 

negocio (Rincón, Sánchez, & Cardona, 2019). 

Al igual que lo expuesto anteriormente, el sistema de información contable 

de costos presenta datos que permiten realizar un seguimiento a la entrada, el 

proceso y la salida de información; esta última está constituida por los informes en 

los que se describe cómo se presentó y cómo, finalmente, resultó el valor financiero 

después de las transacciones (Rincón, Sánchez, & Cardona, 2019). También, la 

contabilidad permite el registro de datos económicos relacionados con los costos, 
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con un objetivo claramente definido de contar con información precisa para la toma 

de decisiones (Yardin , 2002). 

Las importaciones 

Es la acción de ingresar mercancías extranjeras al país cumpliendo con las 

formalidades y obligaciones aduaneras, dependiendo del régimen de importación al 

que se haya sido declarado (Servicio Nacional de Aduana del Ecuador, 2021). 

Además, esta acción comercial tiene como objetivo adquirir productos de países 

extranjeros, los cuales no localizamos en nuestro territorio nacional, o en el caso de 

que haya, los precios sean superiores que en el país extranjero (Kiziryan, 2015). De 

igual forma pueden importar todas las personas naturales o jurídicas, ecuatorianas 

o extranjeras radicadas en el país que hayan sido registrados como importador en 

el sistema ECUAPASS y aprobado por el Servicio Nacional de Aduanas del Ecuador 

(Servicio Nacional de Aduana del Ecuador, 2021).  

Costos de importación  

Los costos de adquisición son conocidos como costos directos del proceso y 

forman parte del costo de las mercancías importadas. El costo de adquisición de los 

bienes importados incluye el precio de compra, los derechos de importación, 

impuestos, seguros y gastos de transporte que no puedan recuperarse 

posteriormente. Los descuentos comerciales, las rebajas y otros artículos similares 

deben deducirse para determinar los costos de adquisición (Chavez, 2016) (ver 

tabla 1). 
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Tabla 1. Costos de importación 

Costo Definición 

FOB 

El precio FOB es el valor de la factura que emite el proveedor en el cual 
asume los costos y responsabilidades hasta que la mercadería se 
encuentre a bordo del barco (Chavez, 2016; Guamán & Moyano, 2018).  

CIF 

Costo, Seguro y Flete. La empresa vendedora entrega la mercancía a 
bordo del buque y debe contratar y pagar los costos, todos los trámites 
aduaneros y el flete hasta el puerto de destino. Sin embargo, el 
comprador asume el riesgo de pérdida o daño de la mercancía en el 
puerto de embarque. Por ello, el seguro lo contrata el vendedor, pero da 
derecho al comprador (Paredes, 2020; Sinisterra, 2011). 

Liquidación Aduanera 
Se refiere a la determinación del monto del impuesto sobre las 
operaciones aduaneras (Toapanta, 2020). 

Arancel Advalorem 

Es un arancel que se impone en términos de porcentaje sobre el valor de 
la mercancía. Por ejemplo, 5% de arancel, significa que el arancel de 
importación es 5% del valor de la mercancía en cuestión (Organizacion 
de los Estados Americanos, 2021). 

FODINFA 

En el proceso de importación es el único impuesto que paga el cliente y 
promueve la protección, integridad y cuidado de los niños, adolescentes 
y familias en situación de riesgo y emergencia. Se calcula con él o.5% del 
CIF (Cost, Insurance and Freight) o Costo, seguro y flete en español, 
sobre la base la base imponible de la importación (Grupo Siigo, 2021). 

ICE Advalorem 

El Impuesto a los Consumos Especiales (ICE) es un tributo que grava 
todos los bienes y servicios nacionales y extranjeros que son 
considerados de lujo o nocivos para la salud con el fin de recaudar fondos 
de forma indirecta para que luego sean parte del presupuesto general del 
estado (Grupo Siigo, 2021). 

IVA 

El Impuesto al Valor Agregado (IVA) grava al valor de la transferencia de 
dominio o a la importación de bienes muebles de naturaleza corporal, en 
todas sus etapas de comercialización, así como a los derechos de autor, 
de propiedad industrial y derechos conexos; y al valor de los servicios 
prestados. Existen básicamente dos tarifas para este impuesto que son 
12% y tarifa 0% (Sanchez, 2014) 
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Nota. La información fue adaptada de términos conceptuales de costos en función 

a varios autores. 

Fuente: Elaboración propia 

 

Proceso de importación  

Hoy en día crear una industria es una gran inversión muchas veces y 

empezar a fabricar productos, incluso la mano de obra en el Ecuador es muy 

costosa, muchos empresarios o emprendedores optan por importar mercancías y 

empezar a vender aquí, los productos que suelen tener a un precio considerable 

(Paredes, 2020). El costo, incluidos todos los costos de importación, puede obtener 

un buen margen de beneficio. 

Gráfico 1. Proceso de importación

 

Nota. La información fue adaptada de Paredes (2020). Términos conceptuales del 

proceso de importación. 

Fuente: Elaboración propia 

Principios de microeconomía  

Para la industria metalmecánica la producción nacional no puede satisfacer 

la demanda interna de materia prima, por lo que la diferencia se cubre mediante las 

importaciones (León, 2011). Las materias primas y los bienes de capital no tendrán 

ninguna traba para ingresar al país. El importador solo tiene que cumplir con las 

normas de calidad (Glas, Alvarado, León, & Parra, 2015)  

1.Buscar y contactar a los proveedores 

A través de páginas webs, una de las más 
conocidas en el mundo es Alibaba 

2.Entidades competentes Emisoras de 
Permisos, Registros Sanitarios 

Son documentos de control previo que se 
deben presentar para poder realizar una 

3.Agente de carga 

Es la persona encarga por la autoridad 
competente de cada uno de los países ya sea 

de origen o destino, en organizar los 

4.Deposito Temporal 

Cuando la carga arribe pasará a un depósito 
temporal 

5.Liberación de tributos 

se procede a la liberación de tributos al 
comercio exterior, ya sean el IVA, ICE, 
FODINFA, AD VALOREN, ARANCEL 

6.Retiro de la carga 

Se cancela las tasas por servicios aduaneros y 
se procede a retirar la carga 
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Los precios de los bienes en el mercado internacional son más bajos que los 

precios internos, por tal razón la apertura del comercio conducirá a la importación 

de productos a precios más bajos, y en este marco, los precios de los bienes 

nacionales importados se reducirán al nivel del mercado internacional (World Trade 

Organization, 2018). 

Actualmente, los consumidores tienen la oportunidad de encontrar bienes y 

servicios de todo el mundo en el mercado para satisfacer sus necesidades. Por lo 

tanto, los productores locales necesitan estrategias efectivas para que sus 

productos sean competitivos con el costo final. En este sentido, el comportamiento 

del consumidor muestra que el precio y la percepción de un producto tienen un 

impacto en la intención de compra (Raiteri, 2016). 

En los principios de economía es importante el análisis de oferta y demanda, 

el mismo que permite determinar la preferencia de los consumidores al adquirir un 

producto. La caída en el precio del bien importado permite a los consumidores a 

incrementar su cantidad demandada Ley de la demanda, en tanto que, por la Ley 

de la Oferta, tiende a disminuir la cantidad producida y ofertada por los productores 

nacionales. Así, la demanda tiende a ser mayor que la oferta nacional, generándose 

un exceso de demanda, el mismo que será cubierto con los bienes importados 

(León, 2010).  

Indicadores financieros  

Los indicadores financieros con la finalidad de conocer la liquidez y de gestión 

los mismos permiten evaluar las fortalezas y debilidades de la empresa para una 

correcta toma de decisiones (Nava, 2009) (ver gráfico 2). 
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Gráfico 2. Indicadores Financieros 

 

Fuente: la información fue adaptada de (Nava, 2009). Análisis financiero: una 

herramienta clave para una gestión financiera eficiente. 

Autores como (Triola, 2018) relacionan la liquidez con la solvencia, no 

obstante, la liquidez es mantener efectivo necesario para cumplir con los 

compromisos contraídos, mientras que, la solvencia es más enfocada a mantener 

los bienes y recursos adquiridos sin intervención del efectivo. De tal manera para 

una empresa mantener liquidez es sinónimo de cumplimiento de compromisos con 

disponibilidad inmediata (Nava, 2009). 

Los indicadores de gestión es la expresión cuantitativa del comportamiento y 

desempeño de un proceso de producción dentro de una organización, cuya 

magnitud, al ser comparada con algún nivel de producción y número de ventas mide 

el grado de eficiencia en su comportamiento con las existencias y las obligaciones. 

Por ello, la operacionalización de las variables se basó en la información detallada 

de la tabla. 

 

 

 

 

Indicador de liquidez  

Mide la capacidad de pago en efectivo de 
una empresa. 

Indicador de Gestión 

Permite identificar la eficacia con la que 
una empresa logra alcanzar sus 
objetivos  
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Tabla 2. Operacionalización de las variables 

Variables Indicador Nombre del 
indicador Formula 

Precio Liquidez Prueba Ácida 𝑃𝐴 =
(𝐴𝐶𝑇. 𝐶𝑂𝑅𝑅𝐼 − 𝐼𝑁𝑉𝐸𝑁𝑇𝐴𝑅𝐼𝑂)

𝑃𝐴𝑆𝐼𝑉𝑂𝐶𝑂𝑅𝑅𝐼𝐸𝑁𝑇𝐸
 

Precio 

Gestión 

Rotación de 
productos 𝑅𝑃 =

𝑉𝐸𝑁𝑇𝐴𝑆𝑇𝑂𝑇𝐴𝐿𝐸𝑆

𝑆𝑇𝑂𝐶𝐾𝑀𝐸𝐷𝐼𝑂𝐷𝐸𝐿𝑃𝐸𝑅𝐼𝑂𝐷𝑂
  

Importación Impacto de la Carga 
Financiera =

𝐺𝐴𝑆𝑇𝑂𝑆𝐹𝐼𝑁𝐴𝑁𝐶𝐼𝐸𝑅𝑂𝑆

𝑉𝐸𝑁𝑇𝐴𝑆
 

Importación Período Medio de 
Pago 

𝑃𝑀𝐶 =
𝐶𝑈𝐸𝑁𝑇𝐴𝑆𝑌𝐷𝑂𝐶𝑈𝑀𝐸𝑁𝑇𝑂𝑆𝑃𝑂𝑅𝑃𝐴𝐺𝐴𝑅 ∗ 365

𝐼𝑁𝑉𝐸𝑁𝑇𝐴𝑅𝐼𝑂𝑆
 

Fuente: elaboración propia 

Método  

El estudio tuvo un enfoque cuantitativo de alcance correlacional debido a que 

se realizó un análisis de estados financieros de las empresas importadoras del 

sector metalmecánico en la provincia de Cotopaxi para conocer la implicación 

financiera de las importaciones en el costo final del producto (Sampieri, 2014). El 

estudio permitió conocer el impacto que generan las importaciones de materia prima 

en el sector metalmecánico. La prueba estadística de R-Pearson comprobó la 

relación entre las variables determinantes de las importaciones y el costo final del 

producto en las empresas del sector metalmecánico durante el año 2022.  

Participantes  

La muestra de estudio aplicada fue no probabilística por conveniencia, por lo 

que estuvo formada por 2 empresas denominadas Dipac y Novacero del sector 

metalmecánica de la provincia de Cotopaxi pues son catalogadas como grandes 

empresas según los registros de la Superintendencia de Compañías (Triola, 2018). 

Esta técnica permitió seleccionar aquellos casos accesibles que acepten ser 
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incluidos. Para ello, se analizaron sus cuentas de activos, patrimonio, ingresos por 

venta y utilidad, que se encuentren homologadas según los formularios de la 

institución de control. 

Método de Mínimos Cuadrados  

La investigación utilizó el método de mínimos cuadrados ordinarios, el cual 

consiste en calcular la suma de las distancias al cuadrado entre los puntos reales y 

los puntos definidos por la recta estimada, a partir de las variables del modelo 

planteado (Triola, 2018). De tal manera, se logra minimizar la estimación de las 

distancias (Peláez, 2016). En función a los datos muestrales pareados, la línea de 

regresión es la recta que mejor se ajusta en cuanto a la dispersión de los datos. Por 

ello, la ecuación 1 mostró que, Y es la variable dependiente, a correspondió a la 

intersección estimada de la línea de regresión con el eje Y; b representa la 

pendiente estimada y X corresponde a la variable independiente (Gujarati & Porter, 

2009). 

Ecuación 1. Mínimos Cuadrados Ordinarios 

𝑌 = 𝑎 + 𝑏𝑥 

Para el cálculo de los valores de a y b se aplicó la ecuación 2 donde n es el 

número de datos, ∑𝑥 corresponde a la sumatoria de los valores de X, mientras que, 

∑𝑦 es la sumatoria de los valores de Y; ∑𝑥2 es la sumatoria de los valores de X2, 

∑𝑥𝑦 corresponde a la sumatoria de los productos de X y Y (Cardona, González, 

Rivera & Cárdenas, 2013).  
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Ecuación 2. Mínimos Cuadrados Ordinarios 

 

𝑎 =
(∑𝑦)(∑𝑥2) − (∑𝑥)(∑𝑥𝑦)

𝑛∑(𝑥2) − (∑𝑥)2
 

𝑏 =
𝑛(∑𝑥𝑦) − (∑𝑥)(∑𝑦)

𝑛(∑𝑥2) − (∑𝑥)2
 

Análisis autoregresivo múltiple 

El método de regresión lineal múltiple ha sido utilizado para analizar a más 

de una variable explicativa a diferencia del método de regresión lineal simple; por el 

beneficio de utilizar más información en la construcción del modelo y obtener 

estimaciones más precisas (Abuín, 2007). Por lo tanto, este fue el método más 

acertado que se empleó para realizar el análisis de las variables determinantes de 

la importación y costo final del producto. Al igual que en la regresión lineal simple, 

el coeficiente b indica el incremento en el peso por el incremento unitario de la 

correspondiente variable explicativa. En definitiva, se consideró que los valores de 

la variable dependiente Y (costo final del producto) han sido generados por una 

combinación lineal de los valores de una o más variables explicativas (importación) 

y un término aleatorio (Abuín, 2007). 

Ecuación 3. Ecuación del modelo 

𝑪𝑭𝒊𝒕 = 𝛽0+𝛽1𝐿𝐼𝑄𝑖𝑡+𝛽2𝐺𝑆𝑇𝑖𝑡+𝜀𝑖𝑡 

𝑪𝑭𝒊𝒕 = 𝛽0+𝛽1𝐿𝐼𝑄𝑖𝑡+𝛽2𝐺𝑆𝑇𝑖𝑡+𝜇𝑖𝑡 

𝑪𝑭𝒊𝒕 = 𝛽0+𝛽1𝐿𝐼𝑄𝑖𝑡+𝛽2𝐺𝑆𝑇𝑖𝑡+𝜇𝑖𝑡+𝜀𝑖𝑡 

 

La ecuación 3 representó el modelo propuesto en función al método de 

mínimos cuadrados ordinarios donde i corresponde a la empresa y t al año de 

estudio, 𝜀𝑖𝑡es el error estocástico de la empresa i en el tiempo t, y 𝜇𝑖𝑡 es el término 
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de error de la empresa i en el tiempo t. La construcción del modelo fue a través de 

2 determinantes denominadas indicadores de liquidez y de gestión (Gutiérrez, 

Morán, & Posas, 2019).  

Validez convergente y discriminante 

La relación de las determinantes de la importación y costo final del producto 

fueron empleadas a través del coeficiente de correlación de Pearson. El coeficiente 

de correlación r mide el grado de asociación lineal entre las variables estudiadas. 

Esto permitió demostrar la incidencia de una variable respecto de la otra, mediante 

el uso de la fórmula de la covarianza (𝐶𝑜𝑣) y desviación estándar (𝜎). La correlación 

de Pearson posee un valor de r y se puede ubicar entre -1 y +1, si r toma un valor 

negativo, la relación es inversamente proporcional, y si es positivo, la relación es 

directamente proporcional, y cuando r es 0 no existe una relación entre las variables 

(Dagnino, 2014).  

Resultados 

Se establecieron los resultados descriptivos de los indicadores financieros 

evaluados para las variables de costos final del producto (prueba acida y rotación 

de productos) e importaciones (impacto de carga financiera y periodo medio de 

pago) para el conocimiento de su tendencia a partir de los periodos 2017 al 2021. 

Análisis descriptivo de indicadores del costo final del producto 

Prueba ácida 

El gráfico 3 indicó que las empresas Dipac y Novacero del sector 

metalmecánico de la provincia de Cotopaxi obtuvieron un indicador de liquidez alto 

que permitió a cada empresa realizar la compra de materia prima y cubrir sus 

obligaciones con los proveedores, independientemente de la mercadería que se 

haya vendido; es decir, estas empresas se encuentran en un rango aceptable para 
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responder a sus obligaciones, puesto que, se indicó un resultado mayor a 1 en el 

último año. No obstante, el coeficiente más bajo del indicador de liquidez fue 

presenciado en el año 2018 con 0.50 veces el cual se interpreta que, por cada dólar 

que debe el sector, se disponía de $0.50 centavos para afrontar la deuda. Por otro 

lado, el año 2020 presenció que por cada dólar que debe el sector, este cuenta con 

$0.95 centavos para afrontarlo aun considerando la presencia del Covid-19. El año 

2021 fue perfecto para la industria, puesto que, conformó el punto más alto dentro 

del rango de estudio con 1.07, es decir, por cada dólar que se debía, el sector 

metalmecánico dispuso de $1.07 para enfrentar su deuda. 

Gráfico 3. Prueba Ácida 

 

Nota: los valores mostrados mantienen una interpretación de veces. 

Fuente: Elaboración propia 

Rotación de productos 

La rotación del inventario permitió analizar la frecuencia y movimiento de los 

productos en un tiempo determinado. La figura 4 indicó que para el año 2021 el 

indicador de rotación de inventario del sector metalmecánico tardaría 10 días en 

convertir sus productos en efectivo o en cuentas por cobrar, por lo que se consideró 

eficiente la rotación al ser menor a 30 días. El año con mayor eficiencia fue el 2018 

con 4 días de rotación de productos y se podría decir que, el año 2017 fue el menos 

eficiente con una duración de 15 días y pese a la pandemia en el año 2020 y la 
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caída de todos los sectores de la producción, su rotación de inventarios fue de 13 

días, inclusive menor al año 2017. 

Figura 4. Rotación de productos 

Nota: los valores mostrados mantienen una interpretación en función de días 

Fuente: Elaboración propia 

Análisis descriptivo de indicadores de importación 

Impacto de la carga financiera 

Los gastos financieros del sector metalmecánico para el año 2021 

representaron el 2,9%, su interpretación implicó que, de las ventas obtenidas en ese 

periodo hay que destinar ese rubro para pagar gastos por intereses financieros. Este 

indicador se relacionó a la importación por los gastos que incurre para importar la 

materia prima y otros gastos generados en instituciones financieras. Cabe resaltar 

que, el porcentaje válido de carga financiera no debe superar el 10%, ante este 

criterio, se evidenció que el sector metalmecánico no sobrepasó el indicador en los 

periodos de estudio. Sin embargo, en el año 2020 fue el pico más alto (3.1%), donde 

se presenció la disminución de las ventas del sector y tuvo que reestructurarse su 

carga financiera; mientras que, para los años 2018 y 2019 se obtuvieron resultados 

mínimos del 2.1% para cada año (ver gráfico 5). 
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Figura 5. Impacto de la carga financiera 

 

Nota: los valores mostrados mantienen una interpretación porcentual. 

Fuente: Elaboración propia 

Periodo medio de pago 

El presente indicador mostró en días el periodo medio de pago a los 

proveedores; es decir para el año 2021 el sector metalmecánico de la provincia de 

Cotopaxi tuvo 177 días aproximadamente para cancelar las obligaciones, es decir, 

las empresas recuperaron su cartera en un tiempo más corto en comparación al 

tiempo de pago con sus proveedores. En estas circunstancias, el sector tuvo 

liquidez suficiente para pagar sus compras sin necesidad de recurrir a 

financiamiento. Aunque el año 2018 se aproximó a ser el dato más bajo dentro del 

rango de estudio, sigue siendo eficiente con 109 días aproximadamente (ver gráfico 

6). 
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Gráfico 6. Periodo medio de pago 

 

Nota: los valores mostrados mantienen una interpretación en función de días 

Fuente: Elaboración propia 

Análisis descriptivo 

En la tabla 2, se analizó los indicadores financieros que influyen en el costo 

final del producto (prueba acida y rotación de productos) y en el costo de las 

importaciones (periodo medio de pago e impacto de la carga financiera). De tal 

manera, se identificó que la prueba ácida tuvo una media que en conversión 

corresponde a 0.92 veces, es decir, por cada dólar que debe el sector 

metalmecánico tuvo entre los años 2017 y 2021 un promedio de 0.92 centavos para 

respaldar la deuda. Asimismo, la rotación de productos tuvo un promedio de 11 días 

bajo el mismo rango de estudio, lo cual se derivó de una media del 37% con base a 

30 días que corresponde un mes y una desviación típica del 13.9%. 

El indicador de periodo medio de pago tuvo una media de 131.60% que bajo 

un contexto de 90 días de plazo de pago se convirtió en 118 días que el sector de 

metalmecánico tardo en pagar sus obligaciones entre los años 2017 al 2021. El 

indicador de impacto de la carga financiera tuvo una media de 2.56% lo cual es 

favorable para el sector metalmecánico en la provincia de Cotopaxi y promovió al 

efectivo manejo de gastos financieros en las empresas de estudio. 
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Tabla 3. Estadísticos descriptivos 

 N Media Desv. típ. Varianza 
Conversió

n 

Prueba acida 2 92,0420 23,80494 566,675 0,92 veces 

Rotación de productos 2 37,4800 13,86194 192,153 11 días 

Periodo de medio pago 2 131,6080 22,20378 493,008 117,9 días 

Impacto de la carga 

financiera 
2 2,5660 ,47543 ,226 2,56 % 

N válido (según lista) 2     

Nota. Los datos fueron obtenidos del análisis del software estadístico SPSS. 

Fuente: Elaboración propia 

La tabla 3, identificó una relación altamente significativa entre la prueba acida 

y la rotación de productos (,834) y estuvo acorde al nivel de rotación de inventario y 

recuperación eficiente del efectivo o cuentas por cobrar demostrado en el análisis 

financiero, lo que generó mayor liquidez para invertir en la misma empresa o saldar 

cuentas por pagar. De esta manera, el sector metalmecánico de Cotopaxi asocio la 

relación de los 2 indicadores y su influencia en el costo final del producto mediante 

la liquidez de las empresas y la rotación activa de los productos a través de las 

ventas. 

La prueba ácida también se relacionó positivamente con el periodo medio de 

pago (,851) y es coherente dicha relación, puesto que, la liquidez es la capacidad 

que tiene la empresa de cumplir con sus obligaciones, pues enfatiza en el 

cumplimiento de los periodos de pagos con sus proveedores.  

El periodo medio de pago tuvo una relación medianamente significativa con 

el impacto de la carga financiera (,769), lo que favorece al sector, así como se 

demostró en el análisis financiero, debido a su mínima carga financiera por cubrir 
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en relación a las ventas generadas en los periodos, por tal razón, las empresas 

procuraron su solvencia de pagos en tiempos establecidos. 

Tabla 4. Validez convergente 

 Prueba acida 
Rotación de 

productos 

Periodo de 

medio pago 

Impacto de 

la carga 

financiera 

Prueba acida 1    

Rotación de productos ,834 1   

Periodo de medio pago ,851 ,559 1  

Impacto de la carga 

financiera 
,486 ,398 ,769 1 

Nota: Los datos fueron obtenidos del análisis del software estadístico SPSS. 

Fuente: Elaboración propia 

 

Análisis autoregresivo 

El modelo de regresión lineal permitió determinar el grado de relación entre 

la variable independiente (importación) en función de la variable dependiente (costo 

final del producto). De tal manera, el resultado obtenido de r=,981 representó el 98% 

de confiabilidad del modelo, lo que indicó ser aceptable y predictivo para las 

variables de estudio. El coeficiente de determinación múltiple fue de r2=,962, lo que 

mostró un 96.2% de varianza y contribuyó a la confiabilidad en el tratamiento de los 

datos. En cuanto al coeficiente r cuadrado ajustado fue de r ajustado=,846 el cual al 

ser cercano al 1 se ajusta a una ecuación lineal más precisa, asimismo se ajustaron 

los datos muestrales para lograr una mejor explicación de la variable costo final del 

producto (y). Mientras que, el coeficiente Durbin-Watson fue de d=1,264 y al situarse 

por debajo de 2 da evidencia de una correlación serial positiva (Triola, 2018) (ver 

tabla 5). 
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Tabla 5. Resumen del modelo 

Modelo R R cuadrado 
R cuadrado 

corregida 

Error típ. de la 

estimación 

Durbin-

Watson 

1 ,981a ,962 ,846 8,70356 1,264 

Nota. Los datos fueron obtenidos del análisis del software estadístico SPSS. a = 

Variables predictoras: (Constante), impacto de la carga financiera, rotación de 

productos, prueba acida 

Fuente: Elaboración propia 

Análisis de variación 

Para el análisis de variación ANOVA se utilizó el coeficiente de asimetría de 

Fisher (F) con la finalidad de determinar si la variabilidad del grupo de factores 

analizados fue significativa entre sí (Cayuela, 2010). Según los resultados obtenidos 

se mostró una asimetría positiva (F=8,344) lo que indicó que los valores mayores 

se alargan ante la media, por lo tanto, la probabilidad fue menor de que la 

distribución adquiera valores extremos. 

Tabla 6. ANOVA 

Modelo Suma de cuadrados gl Media cuadrática F Sig. 

1 

Regresión 1896,279 3 632,093 8,344 ,248b 

Residual 75,752 1 75,752   

Total 1972,031 4    

Nota: Los datos fueron obtenidos del análisis del software estadístico SPSS. b = 

Variables predictoras: (Constante), impacto de la carga financiera, rotación de 

productos, prueba acida. 

Fuente: Elaboración propia 
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La tabla 6 de coeficientes beta mostró que, la variable constante (periodo 

medio de pago) tuvo una alta significancia en relación a las demás variables. Esto 

no quiere decir que, las demás variables sean insignificantes, simplemente que las 

variables periodo medio de pago tiene mayor incidencia en las importaciones y la 

variable de rotación de productos fue medianamente significante para el costo final 

del producto. 

Tabla 7. Coeficientes 

Modelo 

Coeficientes no 

estandarizados 

Coeficiente

s tipificados t Sig. 

B Error típ. Beta 

 

(Constante) 16,900 24,902  ,679 ,620 

Prueba acida ,963 ,348 1,032 2,767 ,221 

Rotación de productos -,778 ,569 -,486 -1,366 ,402 

Impacto de la carga financiera 21,524 10,472 ,461 2,055 ,288 

Nota: Los datos fueron obtenidos del análisis del software estadístico SPSS. 

Variable dependiente: periodo de medio pago. 

Fuente: Elaboración propia 

Discusión  

En relación al indicador de liquidez evaluado en el presente estudio, (Zea, 

2021) en su estudio eliminación de las salvaguardias y su impacto financiero en el 

sector metalmecánico del Ecuador tomó como muestra a 53 industrias básicas de 

hierro y acero del Ecuador y tuvo como resultado en el año 2017 una prueba ácida 

de 0.87 lo cual denotó una recuperación del 24% en relación al año 2014, no 

obstante, el factor primordial que afectó la capacidad de cubrir deudas corrientes 

fue la presencia de las salvaguardias. 
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Al igual que (Moran & Manzaba, 2019) analizaron la liquidez contable, la 

deuda contra capital y valor contra costos de la Industria Metalmecánica en el 

Ecuador en el período 2009-2018 donde se determinó que el valor de la prueba 

acida de la industria metalmecánica tuvo su pico más alto el año 2018 con un 

coeficiente de 0.95, es decir, en promedio la capacidad de afrontar sus deudas por 

cada dólar que deben las empresas metalmecánicas posee una liquidez rentable de 

0.95 centavos de dólar. En comparación con el presente estudio las metalmecánicas 

de Cotopaxi (Jiménez, 2018) tuvieron su punto más bajo en el año 2018, donde su 

liquidez ácida fue apenas 0.50 veces, no obstante, su pico más alto fue el año 2021 

con 1.07 con una liquidez mayor por cada dólar que debe a un pasivo corriente.  

Un estudio realizado a la empresa Almetal S.A. por (Gavilanes, 2022), 

determinó que la liquidez seca o prueba ácida entre el año 2016 y 2019 estuvo entre 

0.8 y 0.9 veces, esto indicó un grado aceptable de cubrimiento de deuda del pasivo 

corriente, así como en el presente estudio entre los años 2017 y 2019 se tuvieron 

coeficientes de 1.03 y 1.04 respectivamente en las metalmecánicas de Cotopaxi, 

las cuales mostraron mayor liquidez en relación a Almetal S.A en los mismos años. 

Las hipótesis de estudio demostraron tener criterios soportados. El periodo 

medio de pago influyó significativamente en la prueba ácida (H1= ,851**) lo cual 

está acorde al análisis financiero aplicado anteriormente lo que indica, la extensión 

del tiempo de pago da la oportunidad de que la liquidez empresarial sea reinvertida 

o cubra las deudas al corto plazo. El impacto de la carga financiera influyó en la 

rotación de productos (,398*) si bien representa un grado menor de significancia es 

favorable puesto que la carga financiera no es representativa en cuestión del nivel 

de ventas. De tal manera se definió que el costo de importación si influye en el costo 

final del producto (H3= ,769**) debido a los precios que se maneja en insumos y la 

cantidad importada tienen un efecto en el costo final de producto (ver tabla 8). 
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Tabla 8. Comprobación de hipótesis 

Hipótesis R 
Valo

r p 
Criterio 

 

Periodo medio de pago ----> Prueba acida ,851** 0,00 
Soportad

a 

 

Impacto de la carga financiera ---> Rotación de 

productos 
,398* 0,00 

Soportad

a 

 

Costos de Importación ----> Costo Final del Producto ,769** 0,00 
Soportad

a 

Fuente: Elaboración propia 

 
Conclusiones 

El sector metalmecánico es uno de los sectores estratégicos que promueve 

el cambio en la matriz productiva del país y está encaminado al aprovechamiento 

de los recursos disponibles y la matriz de conocimiento con la intensión de ofertar 

productos con valor agregado. Aunque este sector este aliado a industrias como: 

energía, manufactureras, de la construcción, petroleras y telecomunicación, sus 

limitantes es el anclaje económico, tecnológico e innovación que permitan mejorar 

su potencial y disminuir su dependencia de las importaciones para la satisfacción 

del consumo interno.  

Los indicadores financieros evaluados para el sector de la metalmecánica de 

la provincia de Cotopaxi denotaron en la prueba de liquidez ácida, que las empresas 

en los últimos 3 años pese a la incidencia de la pandemia en cada sector de la 

producción, se ha mantenido en un rango aceptable de afrontamiento de sus 

deudas, por lo que, su liquidez en el último año, ha sido mejor que en años 

anteriores en relación al cubrimiento de deudas corrientes. Asimismo, en el año 
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2021 la rotación de productos fue de 10 días, lo que indicó efectividad en el proceso 

de venta y cuentas por cobrar. En cuanto al impacto de la carga financiera se 

encuentra en niveles bajos, lo cual, es favorecedor para la industria, y el periodo 

medio de pago es amplio, lo que acopla a cubrir sus deudas menores a un año en 

el tiempo prudencial que es admisible por parte de los proveedores de la industria. 

Para futuras investigaciones se considera pertinente evaluar el sector 

metalmecánico en relación al PIB y exportaciones, puesto que, es una industria que 

exporta muchos productos e importa insumos, por lo que su diferenciación abarca 

una situación derivada del ámbito económico y su estudio histórico profundiza la 

estabilidad del sector y la realidad industrial en los próximos años. 
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